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“Piensa en Vending”

Con una asis-
tencia superior
a los cien profe-
sionales, se ce- |
lebré en
Madrid, el 19
de abril Ia
Primera
Jornada
Profesional
"Piensa en
Vending", en un
ambiente  ani-
mado, cordial y
de alto interés profesional, tanto en
el intercambio de opiniones y expe-
riencias, como en el contacto con
las 14 empresas expositores que
presentaron en este acto sus nove-
dades y lo mejor de sus catdlogos.

Con salén lleno y una audiencia
interesada, Francesc Guell diserté

sobre la im-
portancia vy
rentabilidad
de la Formo-
cion en la
Distribucién
Automdtica, e
introdujo  la
Plataforma de
Formacién de
ANEDA que
presenta la no-
vedad de po-
der realizar
on-line cursos tan interesantes como
el de Manipulador de Alimentos,
Gestores y Supervisores de Ruta,
Técnicos, Grupos de  Frio,
Comercial de Venta en Vending,
Fidelizaciéon de clientes, Direccién
Técnica y Gestién de la Empresa fo-
miliar en el Vending.

MERCADO

ANEDA y PVA colaboran

ANEDA y PVA estén consensuando datos e informes del Vending con
el objetivo de elaborar un estudio fiable del mercado del Vending, que
permita promocionar nuestra actividad empresarial. Cuando dicho tra-
bajo esté concluido, ANEDA y PVA proporcionardan los datos finales al

resto de asociaciones.

INFORMACION

Reciba gratis ANEDA NOTICIAS

Si algin profesional del Vending, ain no recibe la revista digital “ANEDA
NOTICIAS”, solo tiene que enviar su direccién electrénica a
comercial@aneda.org solicitdndolo y la recibird todos los meses, gratui-
tamente, asi como sus suplementos y toda la informacién interesante para los
empresarios de Vending: Normativas, legislacién, tecnologia, etcétera; el
mejor medio para disponer de conocimientos Utiles para ejercer la profesién.
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La Plaza de Espana en VENDITALIA, un éxito de ANEDA

VENDITALIA, la mejor y mayor fe- 16 BO1 i A
ria del mundo en el dmbito de la
Distribucién Automética, ha sido ELCADIS
todo un éxito de contratacion y esta- APLIVEN INVESTRONICA | e
mos seguros que también lo serd en 20 B03 et | ;
cuanto a resultados profesionales, @MJD@M D@%D i '
como asi reflejard un amplio repor- - i P -
taje del proximo nimero de ANEDA %”%7 © o9 GD_@ - '@E
NOTICIAS. 40 B(4 BLENDER  TPC

En la presente edicion, VENDITA- | HELRITYASROaTLA PIAZZA DI
LIA contard con una "Piazza de CAFES ARABO i SPAGNA
Spagna", donde.,,c iniciativa .de © °g® 6HEL =
ANEDA, concurrirGn seis exposito- =B X 1“9_ A
res asociados (INVESTRONICA, & U O e |
BLENDER, CAFES ARABO, LAQTIA 4 ;

! / ! r LAQTIA ANEDA

APLIVEN y TPC NETGRUP), junfo ADS
con la propia asociacién nacional.
Si la experiencia resulta satisfacto- !
ria, ANEDA se preocupard de repe- /2 S W
tirla en ofros grandes certdmenes in- S )
ternacionales.

VENDING PARIS VENDING PARIS: del 24

5 ) al 26 de octubre
"Verldlng PARIS la segunda gran cita del afo

2012, en cuanto a certdmenes feria-
les europeos, ser@ VENDING PARIS,
que se celebra del 24 al 26 de octu-
bre, en el Recinto Puerta de Versalles,
como es habitual y que reunird a to-
dos los grandes expositores europe-
os, asi como a visitantes del sur y
Centro Europa, enriquecidos por
profesionales de los paises emergen-
- tes del Este, como ha ocurrido ya en
las Gltimas ediciones.




JORNADA

Exito de la | Jornada
Profesional “Piensa en
Vending”

El 19 de abril, ANEDA organizé
en Madrid la | Jornada Profesional
"Piensa en Vending", con un resul-
tado que puede calificarse de éxito:
més de un centenar de asistentes y
catorce empresas que presentaron
sus novedades y lo mejor de sus co-
tdlogos, y cuyo balance de contac-
tos fue calificado de excelente.

Francesc Guell hablé sobre la im-
portancia y rentabilidad de la
Formacién en la Distribucién
Automética, 'y  presentd la
Plataforma de Formaciéon de ANE-
DA que permite realizar on-line cur-
sos de Manipulador de Alimentos,
Gestores y Supervisores de Ruta,
Técnicos, Grupos de  Frio,
Comercial de Venta en Vending...

Javier Arquerons —presidente de
ANEDA-, se reunié en almuerzo de
trabajo con todos los medios de co-
municacién del sector (ANEDA NO-
TICIAS, HOSTELVENDING, RES-
TAURACION NEWS, MUNDO
VENDING e, indirectamente,
A.C.VENDING), donde anuncié la
continuidad de este acto en otras
ciudades espariolas, siendo probao-
blemente Sevilla, la siguiente.

Un I-pad para Javier

Por (ltimo, tuvo lugar el anuncia-
do sorteo de un magnifico I-Pad
3, de 32 Gb, cuya afortunado
ganador fue Javier Montoya,
quien expresd su satisfaccién por
ser el afortunado "ya que nunca
me habia tocado nada hasta
ahora".




ANEDA

ANEDA entra en el G-5

europeo

Por primera vez en la historia del
asociacionismo europeo, ANEDA se
infegra junto a las otros cuatro gran-
des paises de nuestro continente, ha-
biendo sido invitado su President
Javier Arquerons, a la reunién de
ciaciones, que se celebrard en
texto de VENDITALIA y que r
las asociaciones profesio
Vending de ltalia, Fran
Unido, Alemania y Espapi

En abril, 4 nue

Cuatro nuevos socio
grosar la lista de e
de ANEDA, que y
proximas a las de |
la Asociacién Na
operadora canari
y las firmas pro

IPIELAGO
ION TOS-

idaria con FESBAL

a Federacién espafiola de Bancos de Alimentos
europeo, integra a 249 bancos de alimentos de 21
n casi 7.000 voluntarios. En 2010, FESBAL entregd a
es benéficas 360.000 toneladas de alimentos, por valor
illones de euros que se distribuyeron entre cin-
s necesitadas.

ahora, colaboraré con FESBAL, propor-
os alimentos préximos a caducar, pro-
la Distribucién Automética, cumplien-
cardcter social. Animamos a todas
ponerse en contacto con ANEDA y
ue permite ayudar a las capas ne-
ico y con alto beneficio moral.

do un impulso so
las empresas del
participar en esta i
cesitadas, sin perjuic

Posible cambio de Estatutos en ANEDA
En la proxima Asamblea General Ordinaria de ANEDA, que
se celebrard, como es habitual, en junio, podriamos asistir a
un cambio estatutario para actualizar, ampliar y mejorar sus
contenidos, que apenas han experimentado modificaciones a
lo largo de los treinta afios de existencia de la Asociacién.
Los miembros del Comité Directivo estdn estudiando y anali-
zando los textos estatutarios para realizar sus aportaciones y
conciliar los cambios en el proximo Comité Directivo.

TADORA e INVES las que se
suma el retorno d ENDORS,
tras un breve period@€e ausencia.

Inves es la marca espafiola de equipos informé-
ticos fabricados por Investronica, empresa pertene-
ciente al Grupo El Corte Inglés, que ha ido experi-
mentando durante los Gltimos 25 afios un crecimien-
to sélido, hasta convertirse en uno de los principales
actores del mercado Tl espafiol, con més de un mi-
llén de dispositivos vendidos. Ademas es uno de los
méximos exponentes de la fabricacién de equipos a medida del merco-
do espafiol.

Inves ha creado una solucién de autoservicio que incorpora un nuevo
concepto de venta especializada en articulos electrénicos y tecnolégicos.
Este nuevo producto (Ventia Retail) quiere convertirse en una auténtica
tienda automdtica. Con un dispensador de 12 a 18 bandejas y un mé-
dulo inteligente de gestién que puede conectar varias maquinas unidas,
incluye una pantalla de 32 pulgadas, una "ventana" donde informarse,
divertirse, curiosear y consumir. Esta espectacular pantalla tactil se com-
plementa con la posibilidad de integrar cualquier medio de pago y apor-
tar diferentes funciones. Con un entorno de interacciéon muy amigable,
ayuda al usuario en la accién y decisién de compra, pudiendo analizar
las caracteristicas del producto y visualizarlo desde diversos angulos. En
cuanto al dmbito de la comunicacién y la publicidad, puede servir de so-
porte de primer nivel, con mensajes visuales y sonoros, llegando a con-
vertirse en un auténtico elemento de carteleria digital (informacién, pu-
blicidad, efc.) tanto para los productos que contiene en el interior, como
para ofros que se deseen anunciar. "Hablamos de una pantalla y una
mdquina para un vending de valor afiadido, donde se pueden dispensar
productos muy especializados y paquetes promocionales de electrénica,
informdtica, video, audio o cine".
www.inves.es

SISTEMAS DE PAGO

Juan Luis Herndndez,
ponente de una jor-
nada de pago por
movil

Bajo la premisa de que en
2013, el 15% de las transaccio-
nes, a nivel mundial, se realiza-
ran a través del teléfono movil,
GRUPO UNIDAD EDITORIAL
—editores de El MUNDO vy EX-
PANSION, entre otras publicacio-
nes—, ha organizado wuna
“Jornada sobre Pago por Mévil”,
que se celebrard en Madrid el
proximo 26 de junio y, sobre la
que continuaremos informando.

A esta Jornada asistirén ponen-
tes de la més alta significacién de
entidades bancarias y compaiias
de telefonia, siendo ANEDA la
Onica asociacién representante
de empresas usuarias invitada al
evento. Juan Luis Herndndez, se-
cretario general de ANEDA, des-

arrollard una ponencia.



ENTREVISTA

ALEJANDRO ORTUNO, VOCAL DE ANEDA Y RESPONSABLE DE SANDENVENDO IBERIA S.A.

“Veo un aino muy duro por delante”

-La Distribucion Automatica vive una situa-
cion muy dificil. ¢Cudl es su andlisis personal
sobre esta coyuntura?

-Lla economia espafola estd sufriendo una crisis sin
precedentes que afecta a todos los sectores y la
Distribucion Automdtica no escapa a esta situacién. El
operador ve reducidos sus ingresos via descenso de
los consumos, los bancos siguen restringiendo el acce-
so a la financiacién provocando que el empresario se
lo piense dos veces a la hora de tomar nuevas inicia-
tivas, sobre todo, si estas suponen fuertes inversiones.
Por contra, esta situaciéon estd haciendo que el empre-
sario reconsidere sus modelos de funcionamiento, ini-
ciando un proceso de renovacién y restructuracién que
se adapte mejor a los momentos actuales.

-¢Ve perspectivas de mejoria a corto o me-
dio plazo?

-Veo un afo muy duro por delante, pues las medidas
que estd tomando el nuevo Gobierno tienden a res-

Alejand
Ortuiio es, a la
vez, responsable
de SandenVendo
y vocal de la nue-
va ANEDA. Desde
esta doble perpes-
tiva, empresarial
y asociativa, da
su opinion sobre
el presente de la
Distribucion
Automatico y de
los retos que
plantea esta épo-
ca de crisis de
cara al futuro.

tringir el consumo a corto plazo Tengo, sin embargo,
la certeza de que estamos en el punto de inflexién y
que a finales de este afio veremos sintomas de recu-
peracién. Nuestro sector hace ya varios afos que tra-
ta de adaptarse a una situacién de crisis y hay mu-
chas empresas que "han hecho los deberes" y saldran
reforzadas.

-¢Cudl deberia ser la estrategia de los dis-
tintos agentes del Sector —-operadores y pro-
veedores- para resistir la crisis?

-En general pienso que las empresas tienen que man-
tener una estructura ligera, flexible y ganar en eficien-
cia. Hay que trabajar mds para conseguir lo mismo y
esto solo es posible con mucho esfuerzo y una gran do-
sis de creatividad. Operadores y proveedores debe-
mos trabajar juntos para encontrar la forma de cono-
cer las necesidades del mercado, esta es la clave, y
ofrecer productos adecuados que proporcionen més
valor afiadido. Los operadores deben conocer mejor



los hdbitos de los consumidores y los fabricantes, fa-
bricar maquinas que cumplan con sus expectativas.

-¢Qué pueden hacer las asociaciones secto-
riales para ayudar a la estabilidad, creci-
miento y rentabilidad del Sector, a pesar de
la situacion actual?

-El espiritu de las asociaciones sectoriales es la repre-
sentacién y defensa de los intereses de sus miembros
ante los entes gubernamentales y la promocién del sec-
tor. Es de vital importancia adelantarse a cambios le-
gislativos que, por desconocimiento del legislador, pue-
dan afectar gravemente a la renta-
bilidad de nuestras empresas.
Ayudar a promocionar el sector,
conseguir la méxima profesionali-
zacién y vigilar el cumplimiento de
la legislacién son ofras de las tare-
as fundamentales de las asociacio-

“EL PROYECTO DE
RENOVACION QUE
PLANTEO ARQUERONS
ME PARECIO MUY

do los costes. Una asociacién saneada nos permite
afrontar los préximos afios con la tranquilidad de po-
der dedicarnos a lo verdaderamente importante que es
nuestro sector. Se ha mejorado la comunicaciéon con el
asociado y se han puesto en marcha proyectos para
mejorar la imagen del sector —por ejemplo, la campa-
fa Piensa en Vending-. Se estd trabajando con las de-
mds asociaciones para compartir proyectos que redun-
den en beneficio del sector. Se ha hecho un trabajo ex-
celente con las asociaciones europeas cuyo resultado
més inmediato es la presencia de ANEDA y sus aso-
ciados en la préxima feria
Venditalia. Esto es solo el princi-
pio, en los préximos meses pon-
dremos en prdctica un montén de
ideas.

-¢Cuales son los objetivos
empresariales de

nes. ATRACTIVO” Sandenvendo lberia?

-¢Por qué pertenece al -Vendo Iberia fue pionera en
Comité Directivo de ANEDA? Espafia en la fabricaciéon de ma-
¢Por qué un empresario de- “ES VITAL quinaria automdtica. Desde 1968

dica tiempo y esfuerzo en
beneficio de un Sector, res-
tandoselo a su empresa?

ADELANTARSE A
LOS CAMBIOS

hemos servido a todo tipo de clien-
tes, de la gran compafia embote-
lladora al pequefio operador. Tras

”
-El proyecto de renovaciéon de la LEGISLATIVOS muchos afios de trabajo y distintas
asociacién que me planteé Xavier vicisitudes, la marca Vendo es co-
Arquerons me parecié muy atracti- “EN ANEDA nocida en Espafia y en todo el

vo. Hacia falta un cambio que di-
namizase esta entidad con el ob-
jetivo de hacerla verdaderamente
otil para sus asociados y el sector
en general. A nivel personal pien-
so que es muy enriquecedor pues
me permite vivir mds de cerca la
problemdtica de los operadores,
conocer sus necesidades y, por
tanto, ser capaz de aportar solu-
ciones con mds criterio.

-ANEDA es la asociacion
profesional de referencia y
todo el mundo la conoce his-
toricamente con sus virtudes
y sus defectos. Pero hay una
nueva ANEDA, ;como es y
qué aporta?

-ANEDA renace con un nuevo co-
mité directivo y con grandes aspi-
raciones. Queremos reforzar nues-
tra posicidn como representante
de referencia de nuestro sector a
nivel nacional e internacional. Queremos ser realmente
dtiles y estar més cerca del asociado. Sin embargo, el
gran reto de ANEDA es conseguir cambiar la percep-
cién negativa que el consumidor tiene del Vending.

-Concretando, ¢qué ha hecho esta nueva
ANEDA desde que existe, hace solo siete me-
ses?

-En primer lugar, equilibrar el presupuesto ha sido fun-
damental. Se han captado nuevos asociados y reduci-

IDEAS”

QUEREMOS SER
REALMENTE UTILES”

“EL GRAN RETO
ES CAMBIAR
LA PERCEPCION
NEGATIVA QUE EL
CONSUMIDOR TIENE
DEL VENDING”

“EN LOS PROXIMOS
MESES PONDREMOS
EN MARCHA UN
MONTON NUEVO DE

mundo como simbolo de calidad y
servicio al cliente. Nuestra inten-
cién es seguir reforzando nuestra
marca con nuevos productos, re-
novar la linea existente y seguir
atendiendo al cliente con el mismo
entusiasmo y vocacién de servicio,
pues este es nuestro mejor activo.
Estamos trabajando en el proyecto
més ambicioso de los Gltimos afios
y que culminard en la feria
Venditalia con la presentacién de
una mdquina de café expresso a
la que seguird toda una gama de
mdéquinas que sorprenderdn por su
calidad y disefio. Entrar en el mun-
do del café es un gran reto para
nosotros, por lo que hemos puesto
toda nuestra capacidad tecnolégi-
ca y recursos en este proyecto con
el fin de estar a la altura de lo que
exige el mercado actual.

-¢Como es Alejandro
Ortuiio cuando cierra el despacho? Gustos,
aficiones....

-Procuro dedicar mi tiempo libre a la familia. Nos gus-
ta practicar todo tipo de deportes y, cuando podemos,
viajar juntos. Ultimamente estoy dedicado infensiva-
mente a la bicicleta de montafia, realizando largas ex-
cursiones que me permiten desconectar por una horas
del ritmo acelerado que imprime el trabajo durante la
semana. Y siempre tengo un buen libro a mano.



AHORRA TIEMPO
No has de conducir 0 an
quieres. Est4 en la maquina,

na tienda para consequir lo que

dar hasta u
cer cola.

y ademas no has de ha

AHORRA DINERO
::nda te consume tiempo y dinero. Pero el refresco
| En una maquina vending.

que quieres esta justo enfrente tuyo. 5

AHORRA ENERGIA
No has de ytilizar un me

quieres. Tienes tus articulos

ra consequir lo que

dio de transporte pd
nding.

favoritos en las maquinas Ve

www.aneda.org




La calidad
se filtra

INSTALACIONES
en Espaia

-

®BWT water + more

water + more Ibérica S.L.
TCM2. 6 Pl - Ofic. 20 - Avda. Frmast Liuch, 32 - (9302 Matard (Barcelon)
Tel: +34 837 023 204 info@water-and-more.de

:COMO OPTIMIZAR LOS PAGOS Y LA GESTION?

[ ] . . .
U C1 8 O El terminal multifuncién
I pensado para vosotros
Innovar y crear valor
en vuestro pUﬂtO de venta

That’

IR

Sequridad  Pantalla Color Business Transaction  Contactless  Pago
Reporting  Management por Movil

Lider mundial en la sequridad de pago electrénico, vuestros objetivos

de negocio y financieros son nuestras prioridades.

El terminal iUC180, gracias a la tecnologia TELIUM 2 la més potente del mercado, se convertira
en la referencia del vending. Nuestra capacidad de asociarnos con los mejores proveedores
del mundo del vending os permitira poner en marcha, como en un Smartphone, una

solucion personalizada. Con nuestros socios, podemos contribuir al crecimiento rapido y
eficaz de vuestros ingreos gracias a nuestras soluciones innovadoras.

@ m @D 7% s

www.aztek.lu www.Imcontrol.com www.distrilog.fr

Ingenico Iberia « Avenida del Partendn n° 16, 4° 28042 Madrid « Teléfono: 91312 74 00 + Email: info.es@ingenico.com » www.ingenico.es

EUROCONSULTORES es una asesoria
empresarial especializada en el sector del y Técnicos Legoles de Empreso, SL.
Vending.

URO "._.ONSULTORES
Ofrecemos asesoramiento a nuestros

clientes, tanto pymes como auténomos, en

temas fiscales, laborales, contables, Estamos a su disposicién en:
juridicos y financieros, con altos criterios Calle Viriato (S T
de profesionalidad y una inmejorable Tel. 915919878.  Fax. 915919879,
relacion calidad-precio. E-mail: rmartin@euroconsultores.es

EUROCONSULTORES esta formada por
profesionales titulados en las distintas
areas y ofrece a todos sus clientes una
amplia y valiosa gama de servicios de alta
calidad, basada en una atencion
personalizada y con una comunicacion
directa permanente.

SERVICIOS EN AREAS GENERALES:  SERVICIOS ESPECIALIZADOS PARA
i EMPRESAS DEL SECTOR DEL VENDING:

o visitanos en nuestra web:
www.euroconsultores.es

Asociado a ANEDA

B Asesoramiento y redaccion de contratos
Juridica de deposito de explotacion de maquinas
distribuidoras automaticas.

Fiscal ® Informacion y asesoramiento sobre el
cumplimiento de la normativa aplicable al
vending: Registro Sanitario y normativa
higiénico-alimentaria,  Sistema de

Contable Analisis de Peligros y Puntos de Control
Criticos (APPCC), control de plagas,

normativa autonoémica del vending,
Laboral identificacién de maquinas, sistemas de
trazabilidad, gestion de residuos,
informacion alimentaria al consumidor y

o etiquetado, cadena de frio, formacion
Mercantil higiénico-sanitaria, etc.




la alternativa mas natural
the most natural choice

spugh LA NUENA
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5 Grupo Lagtia CG\ I
Poligon Valdoli, Parcela 1 nave 20-21 ?eg tH
45500 - Torrijos (Toledo), Espana - T
Tel:925772 330 RUS | ﬂ:‘:::::‘:_"w;‘:‘
Fax: 025772331 i

SGS wwrwlagtia.com AKEDS DT P e

Un buen café
se merece un agua perfecta

BRITA’ Professional - El experto en filtracion de agua
Elige agua BRITA®

Las 3 ventajas:
« calidad 6ptima de agua
+ alta fiabilidad
- funcionamiento sencillo
; ACS
Certificado: conform

«Tadas los fitras de I gama BRITA” responch
alas exigencias del Cenificado de Conformidad Sanitaria (ACS).

BRITA' Iberia S.L.LH
Rarnbla Catalunya, 18 4im
08007 Barcelona - Spain

El desarrollo duradero:

- Desde1992, el reciclaje estd en el corazin PPD-ES@britanct
de la actividad internacional de BRITA, Tel:+34 933427570
que dispane de su propia planta de reciclaje de cartuchos www profesionalbritaes




perfecta fusion e‘fht're.- /
tecnologia Sanden y
Mg produccion Vendo

Ecologia e
[nnovacién

B«jo consumo en iluminacién
4 grupo de frio
mexcelente luminosidad LED's

stemperatura minima 2°C
ssistema ahorro nocturno de energia

[nnovador sistema de venta
robotizado “CATCHER”

mentrega producto en 8 segundos
maumento de venta por impulso
mbandejas sin conexion eléctrica
ntodos los formatos sin ajustes

SandenVendo Iberia S.A.

C/. Sant Ferran, 92 | F la Almed:
08940 Cornella (Barcelona) - Spain

Tel: +34 93 474 1555 | Fax: +34 93 474 1842

inf @ es | www.

‘k printcolor.es
,’_‘ impresién digital online

SOLUCIONES
para VENDING ESPEGIEII\\IL

PERSONALIZACIO
1 EMPLAZAMIENTOS 1) 3
m NUEVOS: D

- Fideliza tus clientes
personalizando sus maquinas
desde una sola unidad con su
imagen corporativa.

- Publicita tus equipos con tu logo
o imagen corporativa, mejorando la

2 EMPLAZAMIENTOS
B EXISTENTES:
- No cambies las maquinas de
vending, personalizalas desde una
sola unidad, mejorando la zona de
vending.

3 CARACTERISTICAS

B PRINCIPALES:
- Excelente resistencia al impacto.
- Te entregamos los frontales listos
para ser colocados.
- Manipulacioén facil.
- Excelente termoformabilidad.
- Resistencia a muy bajas
temperaturas.

PARA EMPEZAR, ;Qué
B debo hacer?
Envia un mail a info@printcolor.es
Indicanos:
- Modelo de maquina Ctra. de Mollet a Sabadell, Km. 4,3
. Pol. Ind. Can Vinyals, Nave 18
- Cantidad de frontales 08130 Santa Perpétua de Mogoda (Bcn)
- Si dispones de disefio propio. info@printcolor.es
www.printcolor.es
Tel. 902 420 003

SANDWICH L.M.

CALIDAD Y SERVICIO
ELABORACION DIARIA
916772266
WWW.SANDWICHLM.COM

el mayor surtido
de galletas
para el Canal ImEulso

\\\ ‘

Diet-Fibra Multifrutas
24g

Déat-fibra Cholate

759

A e e '.ff\.'. \ )
CUIDARTE ES NATURAL




Desde nuestra experiencia de mas de 20 afos, en el vending
publico, donde las maquinas son sometidas a todo tipo de
excesos, a partir de esta experiencia hemos disefiado nuestra
gama de snacks y bebidas ERAVENDING PREMIUM.

En nuestros modelos del afio 2011 hemos cambiado el disefio
de la puerta, mas ergonomico y con mayor escaparate.

En toda la maquina el acero inoxidable 304 es el protagonista,
tanto en el interior como en el exterior de la misma.

Caracteristicas Prim:ipales

Exterior: teclado seleccidn
de producto, entrada de
monedas antiliquicos v tapa

rigeracion: hasta 3 5C
ﬁl! s mmelos Combi,
con tempera

de recogida de producta, todo es(ra\urxaﬂa ¥ seauudad de

&N acern mnxluablc 304 2

fria, que Impide Ia venta d
K, que impide 3 de

mechern J’
altanumarica de grand
dimensiones con oo Sl

Interiores: parndes
interiares de la m

superan dicha lcmpcmmra

Sensor: sensor de caida
de produtto de uitima

dquina en
haja de acero inoxidable 304.  Software: nuevo softwane

Bandejas de products, 2011 con multiples.

espirales, separadores, guias  opciones.

e 1atas, todb el n ACero

ingwidatle 304. 7 cajones. Sistemas de pago y
extraibles para almacenar comunicacin: maauinas
producto predispuestas para

conectar modulos de T b B
. o5 ¥ E T et A
[por 3 tiras de Jed con menos  tarjetas de monedero. _f ]‘
£ONSUMG y mixima durackn,
HE R — e anecal
ol medio ambiente. FREMILM maxi EMI.IM medium
el PESD: 30

Teclado Antvandaboo Entrada de monedas
antiliquides

Grupo de empresas La Era de la Venta Automética
Poligono de Asipo C/B parcela 33, Naves | y 8

33428 Llanera - Principado de Asturias - Espafia
info@eraventa.com
www.eraventa.com

apli%enciub

Hazte socio del Club Apliven

APROVECHA LAS EXCLUSIVAS VENTAJAS
DEL CLUB APLIVEN:

Hazte

& Ahorra en tus compras gracias socio
ala compra conjunta. del Club
Apliven*

& Trato personalizado para
aumentar tus beneficios.

@ Ahorra tiempo y dedicate al
dia a dia de tu negocio.

& Financiamos la compra de
maquinas.

@ Descuenltos en seguros,
productos, recambios,
vehiculos y mucho mas.

¥ Forma parte con otros
operadores del club mds
prestigioso del Vending
nacional.

Avcl. Marina n® 14 B (Pal. Ind. Salinas) / 08830 Sant Boi de Linhregat / Espana / T 934 795 040/ F. 934 793 295
' arvrwr.2pliven.com

Cristal estratticada de 20 Cajones de almacén de ummn‘mw 3 tiras de bed Bandejas £n acero
mm productos inaxidable, con doble espiral

iPidanos presupuesto, se sorprendera!
Teléfono Ventas

902 431 668

Teléfono Servicio Técnico

. 902 830 082

-

32% L SpiASh
\%\3

@& Gran Oportunidad de Negocio
@ (ategoria en Grecimiento y Expansidn
@ [escuento Especial Socios ANEDA

Contacts:
FEmilia Diaz - Director Comercial
686 817 173 - ediaz @ weider.es
www.weider.es

M WEIDER

WEIDER NUTRITION 5.L

Condiciones especlales para asoclados de ANEDA

“TsBlender

CREAMOS el VENDING GANADOR

DeVal®

Detalle y cuidado para ti
Especialistas en materia prima
Valor, compromiso y confianza
Atencion personalizada a todos nuestros clientes
La industria alimentaria al servicio del vending

OFICINA CENTRAL DELEGACION NOF‘TE
ez Lopez s/ PL

o (Toledo) 3 HWN unNauarral

www.blenderdeval.com




[ PRESENTACION MAGICA EN:

FIERA MILANO

PRECIO

FIABILIDAD

CAPACIDAD

GARANTIA

FEIIT

FUNCIONAMIENTO

sin mecanismos aparentes.
Simple y facil recarga.

- Innovador sistema de suministro:
El producto se mueve magicamente

CONFIGURACIONES ESTANDAR: *

0oocoooee  coooooEnoe
000000000 -DOOEREOOE
Q0o0ooDoE  -ooDo@Em@D
«000000000 -GEOOEOEEO

+000000000 -DOBOOOOODD
+doooooong «000000000 GDOOROEED
414 360 468 288 432 540
productos  bebidas  productos bebidas latas energéticas

GPE Vendors Espafia s.|. — C/ Suissa n2 29, 08917 Badalona, Barcelona.
Tel.902 998 104 - info@gpevendors.es - www.gpevendors.es

ANEDA

”

ASOGIATE

COnn SUS

proveedores



